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CONFLITTO DI INTERESSE

CONSULENTE ABILITATO 
ALL’OFFERTA FUORI SEDE

LA BANCA REMUNERA IL 
CONSULENTE IN BASE AI PRODOTTI 
COLLOCATI ALLA CLIENTELA

CLIENTE

PROPONE PRODOTTI TRA QUELLI 
”A LISTINO” DELLA SUA BANCA O 
COMPAGNIA ASSICURATIVA

IL CLIENTE SOTTOSCRIVE I PRODOTTI 
PROPOSTI SOLITAMENTE IGNARO DI 
COSTI ESPLICITI, OCCULTI E DELLA 
QUALITA’ DELLO STRUMENTO OFFERTO



CLIENTEBEST PLANNERS LAVORA NELL’ESCLUSIVO 
INTERESSE DEL CLIENTE NON AVENDO 
NESSUN RAPPORTO CON INTERMEDIARI E 
QUINDI NESSUN CONFLITTO DI INTERESSI. 
LA PARCELLA CONSULENZIALE DEL CLIENTE 
E’ L’UNICA REMUNERAZIONE.

I NOSTRI CLIENTI POSSONO CONTINUARE AD 
OPERARE NELLA PROPRIA BANCA, AVENDO PERO’ 
LA TRANQUILLITA’ DI UN PROFESSIONISTA CHE 
LAVORA ESCLUSIVAMENTE NEL LORO INTERESSE.

GLI INTERMEDIARI  SARANNO SEMPLICEMENTE LO STRUMENTO PER METTERE IN PRATICA LA 
STRATEGIA E LE SCELTE STUDIATE CON IL PROPRIO CONSULENTE BEST PLANNERS

CONSULENTE FINANZIARIO AUTONOMO INDIPENDENTE



PIANIFICAZIONE FINANZIARIA

PATRIMONIO 
CLIENTE

AREA 
FINANZIARIA

AREA 
ASSICURATIVA

AREA 
PREVIDENZIALE

AREA 
SUCCESSORIA

AREA 
IMMOBILIARE



INTEGRAZIONE PROFESSIONALE

Multidisciplinarietà

Progetto vincente per tutte le parti coinvolte: 

commercialista, consulente finanziario e cliente



STEP DELLA CONSULENZA



PRE-ANALISI



ACQUISIZIONE CLIENTE

La Pre-Analisi è dirompente...

Le criticità che emergono tipicamente: 

• Costi e inefficienze = parcella occulta;

• Diversificazione e mancato coordinamento delle posizioni

La parcella per la consulenza finanziaria indipendente non è un costo 

bensì un risparmio per il cliente



ALCUNI PUNTI DA SOTTOLINEARE

• Valutazione degli intermediari finanziari del cliente

• Destrutturazione del portafoglio e nuova pianificazione

• La Pianificazione Finanziaria completa genera importanti sinergie 

con il ruolo del commercialista

• Minori costi per il cliente si ripercuotono sul risultato degli 

investimenti

• Professionista di fiducia per il cliente



Consulente 
Finanziario 
Autonomo

Collaborazione 
con SCF o CFA

COMMERCIALISTA e…



COMMERCIALISTA e CFA

• Iscrizione all’Albo unico dei Consulenti Finanziari – sezione CFA

• Formazione e competenze

• Software di gestione Mifid compliant

• Acquisizione delle procedure Mifid compliant

• Adempimenti normativi 

*Possibilità di individuare una risorsa interna allo studio per questo ruolo specifico



COLLABORAZIONE con una SCF o CFA

• Si instaura un rapporto di collaborazione con un soggetto abilitato, 

SCF o CFA, condividendo il progetto di offrire ai clienti dello studio il 

servizio di consulenza finanziaria indipendente



LA NOSTRA ESPERIENZA

• Alto tasso di conversione da cliente potenziale a cliente effettivo

• Alto tasso di fidelizzazione à di conseguenza aumenta la 

fidelizzazione verso lo studio del commercialista



Percorso per intraprendere la professione di consulente 
finanziario autonomo indipendente
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SCELTA DEL PERCORSO

CONSULENTE

ESAME E 
ISCRIZIONE COME 

CFA

SINGOLO 
PROFESSIONISTA

IN 
COLLABORAZIONE 

CON SCF



ESAME OCF…

ESAME OCF ISCRIZIONE 
ALBO OCF

CONSULENTE 
FINANZIARIO 
AUTONOMO

Posso considerarmi

?



FORMAZIONE ED ESPERIENZA

Il CFA deve sapere rispondere a clienti con profili molto diversi tra loro 

No soluzioni «standard» create dalla banca ma conoscenza dell’intero 

panorama finanziario 



PERCORSO FORMATIVO

• Formazione finanziaria ma non solo…

• Formazione sulla normativa e sulle procedure professionali

• Corsi e Master dedicati alla professione di Consulente Finanziario 

Autonomo

Importante per l’iscrizione all’Albo che richiede la presentazione di una 

relazione sul piano di attività
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