Modalita pratico operative di inserimento della consulenza
finanziaria indipendente all’interno dell’offerta professionale
dello studio del Commercialista
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CONFLITTO DI INTERESSE

< CONSULENTE ABILITATO
e ALL'OFFERTA FUORI SEDE

PROPONE PRODOTTI TRA QUELLI

A LISTINO” DELLA SUA BANCA O
COMPAGNIA ASSICURATIVA

LA BANCA REMUNERA IL
CONSULENTE IN BASE Al PRODOTTI
COLLOCATIALLACLIENTELA

IL CLIENTE SOTTOSCRIVE | PRODOTTI
l-i (N

PROPOSTI SOLITAMENTE IGNARO DI
{7 p
q“ !:!'(!IC\NNFERS COSTI ESPLICITI, OCCULTI E DELLA CL [ENTE
QUALITA’ DELLO STRUMENTO OFFERTO




CONSULENTE FINANZIARIO AUTONOMO INDIPENDENTE

I NOSTRI CLIENTI POSSONO CONTINUARE AD
OPERARE NELLA PROPRIA BANCA, AVENDO PERO’
LA TRANQUILLITA’ DI UN PROFESSIONISTA CHE
LAVORA ESCLUSIVAMENTE NEL LORO INTERESSE.

BEST PLANNERS LAVORA NELL’ESCLUSIVO
INTERESSE DEL CLIENTE NON AVENDO
NESSUN RAPPORTO CON INTERMEDIARI E
QUINDI NESSUN CONFLITTO DI INTERESSI.
LA PARCELLA CONSULENZIALE DEL CLIENTE
E’ L’UNICA REMUNERAZIONE.
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GLI INTERMEDIARI SARANNO SEMPLICEMENTE LO STRUMENTO PER METTERE IN PRATICA LA
STRATEGIAE LE SCELTE STUDIATE CON IL PROPRIO CONSULENTE BEST PLANNERS



PIANIFICAZIONE FINANZIARIA

AREA
FINANZIARIA

AREA AREA
IMMOBILIARE ASSICURATIVA

PATRIMONIO
CLIENTE
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INTEGRAZIONE PROFESSIONALE

Multidisciplinarieta

Progetto vincente per tutte le parti coinvolte:

commercialista, consulente finanziario e cliente
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>
CONOSCENZA

Primo incontro conoscitivo
gratuito, nel quale raccogliamo
tutte le informazioni in merito al

tuo patrimonio: investimenti,

coperture assicurative, conti
correnti, previdenza ed esigenze

successorie.
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STEP DELLA CONSULENZA
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ANALISI

Analizziamo le informazioni e la
documentazione raccolta, al fine
di eseguire una pre-analisi delle
diverse posizioni in essere,
mettendo in evidenza criticita,

costi ed inefficienze.
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PIANIFICAZIONE

Studiamo un progetto di
pianificazione personalizzato, in
linea con le tue esigenze ed
obiettivi. Decidiamo insieme gli
interventi da mettere in pratica e

pianifichiamo gli step successivi.
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AZIONE

Ti supportiamo nella messa in
opera del tuo progetto
patrimoniale. Seguira un attento
monitoraggio del tuo patrimonio

con incontri periodici.



PRE-ANALISI

Suvddivisione Geografica Azionaria: o

135

130+

Liquidit; 46,5% s (‘J'\‘ EEEIG NERS

110

~ASTRUMENTI IN PORTAFOGLIO:

105 ] W%,
100 M R

. Strumento Importo Ineff. % Ineff. €

85+

80 FONDO 1 44.060,00 -6,02% | -2.652,41€
Obbligazionario; 2;%4,2017 16/08/2017 0411212017 2210312018 10/07/20

48,3%

FONDO 2 45.850,00 -0,97 % -444,75€

A livello geografico, non vi & nessuna diversificazione irfj Rischio / Rendimento

azioni in portafoglio sono di societa italiane. Oltretutto 2 { 1B —————————— FONDO 3 20.960,00 -3,25% -681,20€

del settore Utilities. 5

0

T POLIZZA 1 95.160,00 -4,32% | -4.110,91€

Liquidita; 46,5%
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CONSIDERAZIONI FINALI

Periodo di analisi dal 28/04/2017 al 29/04/2020
Codice Strumento

| ————— - o} Dall’analisi svolta sul portafoglio del Sig. XXX si evidenzia come in generale sia un discreto
| —— Y ortafoglio. Un’allocazione ben bilanciata 60-40 e strumenti ampiamente diversificati come i

Azionario; 5,3% . gs e .
fondi di investimento.

Report Analisi Costi-Benefici al 29/04/2020
Passando alla quota di obbligazionario, si riscont . o . : - P
sullo stato italiano. Gran parte dellobbligazionario & invest codice strumento s»-fl Nello specifico pero si possono trovare molte criticita: la maggior parte dei fondi sono inefficienti

e costosi. Questo elemento, difficilmente percepibile dall’investitore, inficia notevolmente i
risultati nel breve e ancor di pil nel medio-lungo termine.



ACQUISIZIONE CLIENTE

La Pre-Analisi e dirompente...

Le criticita che emergono tipicamente:
» (Costi e inefficienze = parcella occulta;

* Diversificazione e mancato coordinamento delle posizioni

La parcella per la consulenza finanziaria indipendente non € un costo

bensi un risparmio per il cliente

0
A BEST



N
v,

4

BEST
PLANNERS

aaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaa

ALCUNI PUNTI DA SOTTOLINEARE

Valutazione degli intermediari finanziari del cliente
Destrutturazione del portafoglio e nuova pianificazione

La Pianificazione Finanziaria completa genera importanti sinergie
con il ruolo del commercialista

Minori costi per il cliente si ripercuotono sul risultato degli
Investimenti

Professionista di fiducia per il cliente



COMMERCIALISTA e...

Consulente
Finanziario
Autonomo

Collaborazione

con SCF o CFA
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COMMERCIALISTA e CFA

e Iscrizione all’Albo unico dei Consulenti Finanziari - sezione CFA

Organismo di vigilanza
e tenuta dell’albo unico
dei Consulenti Finanziari

* formazione e competenze
» Software di gestione Mifid compliant
* Acquisizione delle procedure Mifid compliant

* Adempimenti normativi

*Possibilita di individuare una risorsa interna allo studio per questo ruolo specifico
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COLLABORAZIONE con una SCF o CFA

* Siinstaura un rapporto di collaborazione con un soggetto abilitato,
SCF o CFA, condividendo il progetto di offrire ai clienti dello studio il

servizio di consulenza finanziaria indipendente
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LA NOSTRA ESPERIENZA

» Alto tasso di conversione da cliente potenziale a cliente effettivo
» Alto tasso difidelizzazione =2 di consequenza aumenta la

fidelizzazione verso lo studio del commercialista
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‘ Percorso per intraprendere la professione di consulente
' finanziario autonomo indipendente

Dott. Alessandro Cavazzoni
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SCELTA DEL PERCORSO

CONSULENTE

ESAME E
ISCRIZIONE COME

CFA

SINGOLO
PROFESSIONISTA

J

IN

CON SCF

COLLABORAZIONE

J




ESAME OCF...

Posso considerarmi

CONSULENTE

ISCRIZIONE FINANZIARIO

ALBO OCF

AUTONOMO

y—
YAV PLANNERS
W

aaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaaa



FORMAZIONE ED ESPERIENZA

Il CFA deve sapere rispondere a clienti con profili molto diversi tra loro

¥

No soluzioni «<standard» create dalla banca ma conoscenza dell’intero

panorama finanziario
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PERCORSO FORMATIVO

e Formazione finanziaria ma non solo...

* Formazione sulla normativa e sulle procedure professionali

* Corsi e Master dedicati alla professione di Consulente Finanziario

Autonomo

Importante per Uiscrizione all’Albo che richiede la presentazione di una

'ﬂ;‘" BERTineRs relazione sul piano di attivita



DOTT. ALESSANDRO CAVAZZONI

X a.cavazzoni@bestplanners.it
. +39346 7328697

| Via Salvatore Quasimodo, 46
40013 Castel Maggiore (BO)

| +390510092746
| info@bestplanners.it

| www.bestplanners.it



