
Luca Rizzi 
commercialista e consulente finanziario autonomo 

Commercialista ha rapporto continuativo e fiduciario con i suoi clienti

Sviluppo della relazione 

Aumento della fidelizzazione 

Offerta multidisciplinare 



Luca Rizzi 
commercialista e consulente finanziario autonomo 

Cosa propone la nuova consulenza ai clienti dello studio :

• Revisione delle posizioni presso la sua banca, condizioni 
conto, dossier titoli, finanziamenti, leasing, ecc.

• Controllo dei mutui in essere e che dovesse richiedere  

• Controllo dei prodotti della previdenza 
integrativa/complementare 

Consulenza finanziaria 



Luca Rizzi 
commercialista e consulente finanziario autonomo 

Cosa propone la nuova consulenza ai clienti dello studio :

• Revisione delle posizioni di investimento : dossier titoli e 
fondi, polizze, gestioni patrimoniali ecc.

• Controllo dell’efficienza degli strumenti in portafoglio e dei 
contratti di gestione sottoscritti

• Controllo dei costi degli strumenti finanziari e dei costi di 
gestione delle banca

• Controllo dei rischio complessivo aggregato del patrimonio 
del cliente 

Consulenza finanziaria 



Luca Rizzi 
commercialista e consulente finanziario autonomo 

Opportunità per lo studio e i suoi clienti 


