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USA, CANADA, UK, AUSTRALIA, EUROPA si stanno spostando verso modelli Fee Only

CANADA
Client 

Relationship 
Models

UK
Retail

Distribution
Review

AUSTRALIA
Fofa

USA
Dol Fiduciary Rule

Uniform Fiduciary Standard
of Advisors

Broker Dealer 
Harmonization Regulation

LA CONSULENZA NEL MONDO

EUROPA
Mifid II
PSD II



9 americani su 10 concordano sul fatto che chi fornisce la consulenza debba mettere gli interessi dei 
consumatori al di sopra dei propri e debba informarli su eventuali conflitti di interesse

Il 90% degli americani apprezza la consulenza indipendente 

NOTIZIE DAGLI USA

CFB Board 2015



La Commissione UE valuta gli ‘inducements’



Le scelte di investimento delle famiglie italiane

L’82% degli intervistati non sa come viene 

remunerata la consulenza o crede che sia gratis



Circa il 50% è 

disposto a pagare 
una parcella 

(Le scelte d’investimento delle 

famiglie italiane)  g

Strettamente confidenziale



Il 90% dei clienti private e il 99% degli HNWI (High Net Worth Individuals) 

hanno interesse per la consulenza FeeOnly



CONSULENZA FEE ONLY: ASSET UNDER ADVISORY
Secondo stime recenti gli AUA della consulenza indipendente a fine 2020 sono pari a circa 10 miliardi di Euro.

Si prevede che nei prossimi 5 anni le masse in consulenza FeeOnly in Italia saranno pari al 10% degli AUM di di
banche e intermediari (circa 500 miliardi su un totale di circa 5000 miliardi).

10 bill

500 bill

AUA FeeOnly 
su totale asset banche e intermediari

Asset Under Advisory (AUA)
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CHI È IL CONSULENTE INDIPENDENTE

Professionista

Intellettuale

Il consulente indipendente è un 

professionista intellettuale, come 

un avvocato o un commercialista

(Fee Only Financial Planning)

Remunerato

dal cliente

Il consulente indipendente viene

remunerato a parcella dal 

cliente, per il lavoro di assistenza

svolto, senza percepire altro

compenso

Assenza di 

conflitti di 

interesse

Il consulente indipendente non 

distribuisce prodotti, non deve

mediare tra l’interesse della

banca e quello del cliente

Libero 

(30 bis)

Il consulente indipendente si

muove liberamente sul mercato e 

può firmare i contratti a casa del 

cliente (art. 30 bis) 

Nessuna

esecuzione

operazioni

Il consulente indipendente non 

tocca il denaro del cliente (che

rimane presso il suo

intermediario)  e non esegue le 

operazioni,  

Delega
amministrativa

Il cliente, può autorizzare

l’intermediario con una delega

amministrativa a fornire al 

consulente indipendente le 

informazioni e le posizioni





Avvocato

Consulente
finanziario

Commercialista

Consulente 
aziendale

P I A N I F I C A Z I O N E

F I N A N Z I A R I A

P I A N I F I C A Z I O N E

F I S C A L E

P I A N I F I C A Z I O N E

S U C C E S S O R I A
P I A N I F I C A Z I O N E

A Z I E N D A L E

Studio

Professionale

CONSULENZA FEE ONLY - STUDI PROFESSIONALI E SOCIETÀ



Test su clienti Raccolta 

adesioni

Avvio contatti 

Studi Professionali

Contatti con 

aziende

Coinvolgimento

colleghi

Contatti con

nuovi clienti Comprensione dei

vantaggi per il 
cliente

Esempio

Business Plan

Formazione e aggiornamento  (2/6/12 mesi)

Gestione uscita 

da banca o SIM  

Conversione 
portafoglio 

Piano di 
comunicazione  e 

marketing

Sviluppo

sito web e 
social network

Creazione materiale 
promozionale di 
comunicazione

PREPARARE IL TERRENO E PARTIRE CON IL PIEDE GIUSTO

COMPETENZE, MARKETING E COMUNICAZIONE 

Ricerca ufficio 

Piattaforma IFANet 4.0 
e ricerca indipendente

Analisi mercato 
potenziale

VALORIZZARE ESPERIENZA E COMPETENZE

Scrivetemi 

su LinkedIn


